MILOS TOMAN &
TED BEARN CONSULTING

PRODEJTE VSECHNO!

SEMINAR PRO VEREJNOST



O CEM JE AKTIVNI PRODE]J

Byl to okamzik, ktery mi zménil Zivot. Pamatuji si ho dodnes. Zakaznik si ode mé vzal plastovou
sloZzku s nabidkou a cenikem, kterou jsem mu pfinesl. Audélal néco, co mi otevrelo ocia zménilo
muj zpUsob prodeje.

Otevrel tu nejvétsi dolni zasuvku u pracovniho stolu a polozil moji nabidku na hromadu jinych.
»rady vas vSechny mam,”“ fekl mi. A tim to skoncilo.

KdyZ jsem se pak vracel domU, pfemyslel jsem, Ze néco délam Spatné. Nechci byt soucasti
bratrstva zaprasenych nabidek ve spodnim Supliku. Musim zménit pfistup. Zacal jsem tedy
pouzivat Aktivni prodej. Ziskaval jsem vyznamné zakazniky a konkurenti zelenali zavisti. Bud mé
pomlouvali, nebo obvinovali z korupce. Ale nebylo jim to nic platné.

Na co jsem pfiSel? Misto nabizeni je potfeba znat, jak zakaznici mysli, jak reaguji a jak se
rozhoduji. Tyto neustale dopliiované znalosti mi pomohly dosahovat skvélych obchodnich

vysledkl a prodavat aktivné. A neni to jen minulost. Jsem stale aktualni.

O tyto védomosti, které mohou zménit i vasi Uspésnost v prodeji, se s vami v seminafi ,,Prodejte
vSechno“ podélim.

Milos Toman, autor knihy Intuitivhi marketing prodava a fady dalSich.



Rada prikladii z praxe

Na seminafi se napfiklad dozvite:

e jak slovenska automotive firma ziskala po mé radé zakazniky z fad nejvétSich automobilek
e jak jsemvdobé krize UspéSné s luxusnim zbozim oslovoval zdkazniky, ktefi chtéli Setfit

e jak jsem ziskal zakazku ve velké spolecnosti tim, Ze jsem se pfijel podivat

a mnohé dalsi.

PROGRAM SEMINARE

Co vam brani byt v prodeji skutecneé uspésni

e procC v prodeji nevyuzivame 80 % potencialu
¢ jak mysli a rozhoduji se zakaznici a jak toho vyuzit
e neprezentujte, ale reagujte na potreby



Jak oslovit zakaznika

e zacnéte webem
* vyuzijte socialni sité
e poslete e-mail, ktery skute¢né zaujme

Principy uspésného obchodniho jednani
e Caesarova metoda a jeji aplikace u zakaznika

e opomijend dovednost: jak a pro¢ si naladit zakaznika
e jak rezirovat obchodni jednani, aby probihalo podle vaseho zaméru

Obchodni jednani krok za krokem

e jakovlivnit rozhodovani zakaznika
e jak posilit svoji vérohodnost
e jak vytvofit poutavou nabidku



Jak vyjednat co nejlepsi podminky

e pfiprava navyjednavani
e jak zmékdit cenové vyjednavani
e obrana proti trikim

Prodejem nic nekon¢i
e veérny zakaznik = 10x nizsi naklady

e jak nastavit poprodejni komunikaci
e jak udrzovat a posilovat loajalitu zakaznik{



KONTAKTUJTE ME

Chcete byt konkurenceschopni i nepredvidatelnych ¢asech? Kontaktujte mé.

MiloS Toman

Ted Bearn Consulting

Tel.: +420 604 157 752

info@tedbearn.cz
intuitivnimarketing.cz/podpora/seminare-pro-verejnost/
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