m

Firemni seminar MiloSe Tomana

Rustovy management

Pouzijte Faktor H a vybudujte uzasnou firmu



Management ve 21. stoleti

Tento seminar je o0 zméné paradigmatu. Zacina tim, ze si uvédomite svoji novou manazerskou
roli.

Staré paradigma fika, Ze manazer je pfedevSim operativni pracovnik. Podle toho vypadaiji
pozadavky na jeho prednosti: analyza problém0 a jejich rychlé fesSeni, schopnost dobre
vyjednavat, organizacni schopnosti, odolnost proti stresu.

JenzZe pravé toto pojeti pfivedlo fadu firem do stavu, které se podoba vyhoreni. Pro jeho feSeni je
potfeba zménit paradigma. Pouzijte Faktor H jako zakladu nového pfistupu k managementu a

vyzvedneéte svoji spole¢nost do hornich pater uspéchu.

Milos Toman, autor knih Zamrzlg produktivita a Rizeni zmén



Program seminare

Pochopenirole manazera

o Role manaZera podle definice Americké manaZzerské asociace
e archetyp: manazer jako Sam z Pana prsten(
o skutecné ukoly manazera 21. stoleti

Vize
e proc opustit operativnim fizeni

e jak vytvofit poutavou vizi, ktera bude fungovat
e jakvize motivuje a sjednocuje zameéstnance



Kmenova kultura

e vytvorte pro zaméstnance pfirozené prostredi
e Dunbarovo Cislo a velikost firmy
e inspirace z firmy Bata

Motivace

e jak funguji penézité odmeény a kdy maji negativni ucinek
e 0 ¢em vypovidaji prlizkumy mezi zaméstnanci
e kultura jako motivacni faktor

Komunikace

e Faktor H coby zakladni kamen firemni komunikace
e ukol managementu v oblasti komunikace
e neformalni komunikace

s s

Kazdy ucastnik obdrzi e-knihu Zamrzla produktivita



O AUTOROVI A LEKTOROVI

Jmenuji se Milos Toman a v byznysu jsem uz vice jak 30 let. Za tu dobu jsem
se zabyval prodejem v B2B i B2C oborech, zastaval manazerské posty a
psal o tom knihy. Od roku 2003 se soustfedim pfedevsim na poradenstvi a
firemni Skoleni. K zajimavym projektim patfila tfeba pfiprava zakazky pro
vladu brazilského statu Rio de Janeiro. Vice o mné se docCtete zde.

Jsem autorem fady knih z oblasti managementu (Rizeni zmén a Zamrzl4
produktivita) a marketingu a prodeje (Intuitivni marketing, Intuitivni
marketing pro 21. stoleti, Intuitivni reklama, e-booky Aktivni prodej v
prodejné, Intuitivni marketing prodava a dalsi).

Cely zivot se vzdélavam. Ne pro tituly, ale abych mohl védomosti pfevést do praxe a poslouzit
jimi svym klientam. Aktualné se nejvice zabyvam poznatky behavioralnich védcU a jejich vyuziti
v prodeji, marketingu a managementu.

Moje biografie je zafazena v prestizni encyklopedii Who is...(v Ceské republice)


https://intuitivnimarketing.cz/ing-milos-toman/

Cena

Professional
Dvoudenni intenzivni Skoleni Aktivniho prodeje spojené s tréninkem (cca 2 x 6 hodin).
Cena: 49.000 K¢ + DPH (1.960 €)

Basic
Jednodenni skoleni Aktivniho prodeje (cca 6 hodin)
Cena: 23.000 K& + DPH (920 €)

Kontakt

MiloS Toman

Intuitivni marketing s.r.o.
Tel.: +420604 157 752
info@intuitivhimarketing.cz
www.intuitivhimarketing.cz
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